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Versicherungen und Finanzen

Bedarfs- & Risikoanalyse bei Geldanlagen (auch Anlage zum Beratungsprotokoll)

1. Personliche Anhgaben

Name des Kunden /Interessenten

Geburtsdatum

Anschrift

Staatsangehdérigkeit

Berufliche Tatigkeit

Familienstand

Angaben zum Ehepartner

Da der Kunde / Interessent bereits konkrete Vorstellungen und Wiinsche beziiglich der Geldanlage hat, wird
auf seinen Wunsch / mit seinem Einverstandnis in der Beratung verzichtet auf:

§ Beurteilung der Einkommens-, Vermégens- und steuerlichen Situation (heute und kiinftig)

§  Priifung und Beurteilung des aktuellen und kiinftigen Versorgungsniveaus

§ Priifung und Beurteilung bestehender Anwartschaften (gesetzlich, betrieblich, privat)

Geplanter Anlagebetrag : EUR
Erfolgt die Anlage auf Kreditbasis ?

Nein, reines Eigenkapital o

Ja o Hohe des kreditfinanzierten Teils: %

2. Fragen zu Anlage-Mentalitat und -zielen
Mit welchen Anlageformen haben Sie in der Vergangenheit bereits Erfahrungen gesammelt?

Sparbuch, Sondersparformen o seit __ Jahren
Immobilien oder geschlossene Immobilienfonds o seit __ Jahren
Festgeld, Tagesgeld, Geldmarktfonds o seit__ Jahren
Deutsche Aktien bzw. Aktienfonds o seit __ Jahren
Offene Immobilienfonds o seit____ Jahren
Internationale Aktien bzw. Aktienfonds o seit____ Jahren
EURO-Rentenpapiere / EURO-Rentenfonds o seit __ Jahren
Optionsscheine und andere spekulative Anlagen o seit__ Jahren

Andere:
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Welchem Zweck soll(te) die Anlage dienen?

Anlagebetrag
Langfristiger Aufbau einer Altersversorgung o € mtl./ einmalig
Mittelfristiges Sparen fiir groBere Anschaffung o € mtl./ einmalig
Bildung einer liquiden Reserve fiir unvorhergesehene Ausgaben o € mtl./ einmalig

Geld ,parken™ da Verwendung noch offen o

Andere Griinde:

Wie beschreiben Sie das Ziel Ihrer Anlage?

Keine konkreten Ziele oder Angaben o
Stabilitdt der Ertrage o
Erzielung angemessener Ertrage bei gleich hoher Sicherheit o
Erzielung einer hohen Rendite bei gleichzeitiger Inkaufnahme

erhdhter Schwankungen o
Erzielung einer maximalen Rendite bei gleichzeitiger Inkaufnahme
groBerer Schwankungen o
Spekulation unter Inkaufnahme des Totalverlustes o
Andere Ziele:

Koénnen Sie sich auch eine Aufteilung Ihres Anlagebetrages auf verschiedene Anlageformen
vorstellen (z.B. Privatrente gegen Einmalbeitrag, Investmentfonds, Geldmarktinstrumente) ?

Ja o

Nein o Vorrangig wiinsche ich / schlieBe ich aus:

Inwieweit ist Ihr Sparerfreibetrag* ausgeschopft bzw. besteht Spielraum?
(ab 2007: Alleinstehende 801 EUR / Verheiratete 1.602 EUR)

Welche Rolle spielen steuerliche Fragen bei Ihrer Anlageentscheidung und der Wahl der geeig-
neten Anlageform(en) (Stichworte Abgeltungssteuer, Privatrentenbesteuerung etc.) ?

spielen keine Rolle o

wichtig ist mir:

Muss iiber das Vermogen vorzeitig verfiigt werden kénnen?

mit Sicherheit nicht o
eventuell o
sehr wahrscheinlich o

Personliche Situation und mdégliche Notsituationen

Welche Situationen kdnnten einen plotzlichen, nicht geplanten Geldbedarf mit Zugriff auf das angelegte Ka-
pital notwendig machen?
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Keine — ich bleibe auch in Notsituationen investiert o
Studium der Kinder o
Arbeitslosigkeit o
Auto / gréBere Konsumanschaffungen o
Reparaturen am Haus o
Andere:

Geschatzter erforderlicher Betrag:

Absicherung Ihrer finanziellen Pldne

Wie sind Ihre Anlageziele abgesichert? Werden Sie Ihr Ziel auch erreichen kénnen bei Krankheit, Erwerbs-
minderung, Pflegebedirftigkeit etc.?

Ist fiir solche Notsituationen weiteres Kapital oder Vermégen vorhanden, auf das Sie zuriickgreifen kénnen?

Was kennzeichnet Ihre Riskoneigung und —mentalitdt am besten?

defensiv / werterhaltend / sicherheitsbetont o
ausgewogen / wertsteigernd / risikobewusst o
offensiv / wachstumsorientiert / risikobereit o

Welche Rendite erhoffen Sie sich - vor Steuern - von Ihrer Geldanlage?

weniger als 3 % / inflationsausgleichend o
3 bis 5 % o
5 bis 7% o
mehr als 7% o

Wie wichtig ist Ihnen die Sicherheit Ihres Vermoégens vor dem Zugriff durch Harz IV?

unwichtig o
wichtig o
unverzichtbar o

3. Spezielle Vorgaben des Kunden bei Investment-Anlagen

Wie reagieren Sie auf Wertschwankungen Ihrer Anlagen?

O sehr besorgt - ich wiirde schnell verkaufen
O beobachtend - erst bei lang anhaltenden Verlusten wiirde ich reagieren
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O gelassen — fiir mich ich die langfristige Entwicklung entscheidend

Haben Sie bereits Vorstellungen / Wiinsche zur Depotzusammensetzung?

O bis __ % Aktienfonds O bis __ % Rentenfonds O bis __ % offene Immobilienfonds

O bis __ % Mischfonds O andere:

Gibt es bevorzugte Anlage-Regionen ? O nein O ja, folgende:

O Deutschland O Europa O weltweit O Amerika / USA O Asien mit/ohne Japan
O sonstige:

Priferenzen in der Ertragsverwendung:
O ausschiittende Fonds O thesaurierende Fonds O Art der Ertragsverwendung spielt keine Rolle

Aufklarung iiber Chancen und Risiken von Investmentfonds

o Entscheidend fiir den Anlageerfolg ist die Wahl einer zweckmaBigen, diversifizierten Depotstruktur,
die an Anlageziel, -horizont und —mentalitdt ausgerichtet ist und aktuelle Marktgegebenheiten be-
ricksichtigt.

o Entsprechend der historischen Entwicklung wird im Portfolio-Vorschlag fiir jeden Fonds eine langfris-
tig erreichbare durchschnittliche Wertentwicklung ausgewiesen und in der Modellrechnung zugrunde
gelegt. Diese Wertentwicklungen sind aus der Historie abgeleitete Prognosen und kénnen nicht ga-
rantiert werden. Sie kénnen hdher oder niedriger ausfallen und stehen im Verhaltnis zum eingegan-
genen Risiko. In der Konsequenz kann das angelegte Kapital anwachsen, sich aber auch verringern.

o Zur Erreichung der Anlageziele ist eine regelmaBige Priifung der Depotzusammensetzung notwendig.

o Weitere ausflihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken beim Erwerb von Fondsanteilen, zu den
Fondsanlage-Schwerpunken sowie zur steuerlichen Behandlung Ihrer Anlage enthélt der Verkaufs-
prospekt mit Vertragsbedingungen.

Vereinbarte MaBnahmen zur Risikobegrenzung

Aus den marktiiblichen Mdglichkeiten zur Riskobegrenzung wahlt der Kunde:
O Diversifizierung des Depots (Streuung der Fondsanlagen entsprechend Anlagezielen)
O Anlage in Garantiefonds
O nicht festgelegt

Der Portfolio-Vorschlag ist vom Vermittler entsprechend auszurichten.

Kosten

o Der Vermittler ist als AusschlieBlichkeitsvermittler der SIGNAL IDUNA Gruppe nicht berechtigt, fiir
seine Erst- und Folgeberatung sowie — betreuung eigene Kosten oder Gebiihren zu erheben.

o Einmalige Anschaffungskosten werden beim Erwerb von Fondsanteilen als fondsabhdngiger Ausga-
beaufschlag (Differenz zwischen Ausgabe- und Riicknahmepreis) fallig.

o Fir das Fonds-Depot fallt eine anbieterabhangige jahrliche Depotgebiihr an.

4. Umgang mit personenbezogenen Daten / Bundesdatenschutzgesetz

Der Kunde willigt ein, dass die Unternehmen der SIGNAL IDUNA Gruppe seine allgemeinen Antrags-, Ver-
trags- und Leistungsdaten in gemeinsamen Datensammlungen fiihren und an die verbundenen Unterneh-
men der SIGNAL IDUNA Gruppe und an den Vermittler weitergeben diirfen, soweit dies der ordnungsgema-
Ben Durchfiihrung seiner Finanz- und Versicherungsangelegenheiten dient.

Eine Weitergabe dieser Daten an den Vermittler erfolgt nur, soweit es zur Vertragsgestaltung sowie zur Be-
treuung erforderlich ist.
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5. Anmerkungen

SIGNAL IDUNA @

Versicherungen und Finanzen

Gesprachspartner und
weitere Anwesende

Ort und Datum:

Unterschrift Kunde/n

Unterschrift Vermittler




